
Поисковая аналитика:
как находить точки роста в 

online
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http://seowork.ru


● Руководитель отдела продаж в 
SEOWORK

● 18 лет в Digital, из них 3 года – в SEO

● Ведет крупные проекты из ТОП100 
E-commerce (Яндекс, Сбер, Тинькофф и 
др.)

Отлично понимает особенности рынка 
E-commerce
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Алексей Васильев



Ежедневно помогаем 200+ российским и 
международным клиентам
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обращений в клинику 
приходит из органики

28%

Исследование Calltouch ссылка

https://www.calltouch.ru/blog/skolko-stoit-privlechenie-paczientov-v-kliniki-i-otkuda-postupaet-bolshe-vsego-obrashhenij-issledovanie-calltouch/


Что такое органическая поисковая выдача?

Органическая поисковая выдача - это часть поисковой выдачи, 
за исключением объявлений контекстной рекламы и сервисов 
поисковой системы.

Сейчас в поисковой выдаче есть не только органический 
сегмент и коммерческие блоки, но и дополнительные блоки 
«колдунщики» которые предлагают пользователю ответ на его 
запрос прямо на странице с результатами поиска.

органическая поисковая выдача

колдунщик
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Какие метрики использовать?

● «WS» - суммарное количество запросов к поиску за последний месяц
частота в кавычках, т.е запросов именно заданных слов запроса без дополнительных слов

● Ptraf - оценка трафика/интереса к сайту через поисковые запросы 
Ptraf = «WS» запроса * средний CTR позиции

● %Ptraf -  оценка доли видимости сайтов
%Ptraf = Ptraf / Ptraf_max (максимальное значение = CTR для первой позиции)
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Как распределен спрос по популярным направлениям?

8Наиболее популярное направление – офтальмология, 12% спроса

Средний спрос «WS» по медицинским направлениям



Как делится спрос среди игроков рынка?

9Более 60% спроса приходится на двух крупных игроков рынка медицинских услуг

Средний спрос «WS» по игрокам рынка



Как распределен спрос внутри крупных игроков?

1011% спроса крупного игрока проходится на одно медицинское направление

Средний спрос «WS» по медицинским направлениям



Есть ли сезонность среди популярных направлений?

11Стоматология имеет стабильный спрос в течение всего года

Динамика спроса «WS» по медицинским направлениям



На какие услуги приходится больше спроса?
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Средний спрос «WS» по страницам услуг

Домен: sm-stomatology.ru (СМ-Стоматология)

18%
спроса крупного игрока приходится
на услуги профессиональной гигиены

В категорию входят страницы с услугами:

● Профессиональная чистка зубов

● Чистка зубов Air Flow

● Удаление зубного камня

● Ультразвуковая чистка зубов

При необходимости возможно погрузиться до категорий 2-го, 3-го и далее уровня вложенности



За счет каких факторов ранжируются страницы?
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● Определяем вклад каждого 
элемента страницы в видимость

● Составляем список гипотез для 
внедрений

Средняя доля видимости %Ptraf по страницам услуг

Домен: sm-stomatology.ru (СМ-Стоматология)



Как работают найденные гипотезы на моем сайте?
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● Тестируем гипотезы на 
своем сайте

● Находим точки роста

● Формируем бэклог 
внедрений

Динамика видимости %Ptraf по категориям

Страницы с произведенным внедрением выросли на 21,5% выше чем весь сайт



Как растет мой сайт относительно конкурентов в выдаче?
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Динамика видимости %Ptraf по всему сайту

Рост в видимости за месяц smclinic.ru +1,91%, ближайший конкурент doct.ru -0,29%
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Как еще можно попасть на 
первую страницу в выдаче?

http://seowork.ru


Пример выдачи по запросу «стоматолог москва» в Яндекс

колдунщик «Врачи»

коммерческие блоки

В данном примере органическая поисковая выдача 
ранжируется после коммерческих блоков и колдунщиков

1. реклама
2. колдунщик
3. органическая выдача
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Как часто показывается колдунщик «Врачи»?
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Динамика показов: растущая

16% всех запросов содержащих специализацию врачей имеют колдунщик «Врачи», ссылка на исследование

https://vk.com/video-170282636_456239070


Какой потенциал есть у меня на сайте?
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Динамика наличия колдунщика по запросам сайта

30% запросов моего проекта имеющих колдунщик «Врачи» находятся за ТОП10



Как находить точки роста в online:
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● исследуем исторический спрос в выбранной нише

● определяем игроков, лидеров ниши

● делаем бенчмаркинг игроков лидеров

● составляем список гипотез для внедрений на своем сайте

● тестируем гипотезы и формируем бэклог внедрений

● оцениваем потенциал сайта находящийся за ТОП10 выдачи

● добавляем страницы в колдунщики

● ссылка на инструкцию для добавления в колдунщик «Врачи»

Дополнительно:

http://seowork.ru
https://yandex.ru/support/webmaster/search-appearance/doctors.html


Бесплатный первичный SEO-аудит сайта в 
платформе SEOWORK
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● интеграция сайта в платформу и сбор данных

● поиск точек роста для всего сайта и 
отдельных категорий

● доступы к проекту на две недели для 
самостоятельного анализа

● сопровождение от нашей профессиональной 
команды

БОНУС



Что еще почитать

● Чем болеют и кто лечит — аналитика для интернет-аптек

● Как не сойти с ума от ограничений: эффективное SEO для интернет-аптек

● Колдунщики — убийцы CTR?

● Как оценить потенциал от попадания в блок колдунщиков: кейсы
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блог SEOWORK → https://seowork.ru/blog/  

https://seowork.ru/blog/analitika-seo/2322-chem-boleyut-i-kto-lechit-analitika-dlya-internet-aptek.html
https://vc.ru/seo/678194-kak-ne-soiti-s-uma-ot-ogranichenii-effektivnoe-seo-dlya-internet-aptek
https://seowork.ru/blog/analitika-seo/2531-koldunschiki-ubiytsy-ctr.html
https://seowork.ru/blog/analitika-seo/2583-kak-otsenit-potentsial-ot-popadaniya-v-blok-koldunschikov-keysy.html
https://seowork.ru/blog/


Спасибо за внимание!

a.vasiliev@seowork.ru

@escuCHE

seowork.ru
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